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www.microstaxx.de

Zum weiteren Ausbau unseres Netzwerkvertriebs suchen wir ab sofort Sie als

Account Manager/in Netzwerke

Seit 1990 sind wir eines der
fiihrenden Systemhduser  fiir

In dieser Rolle sind Sie fiir den Auf- und Ausbau des Vertriebs von individuelle  IT-Losungen  mit
Netzwerkldsungen deutschlandweit zustandig und berichten an die deutschlandweiter  Ausrichtung
Geschaftsfiihrung. und Sitz in Miinchen. Wir betreuen
schwerpunktmaBig mittelstan-

dische Unternehmen aller

Ihre AUfgaben Branchen sowie offentliche
Auftraggeber aus den Bereichen

m Vertrieb von Netzwerkprodukten an den Mittelstand Bildung, Wissenschaft, Forschung

und 6ffentliche Auftraggeber und Lehre.

m Eigenverantwortlicher Ausbau und Pflege bestehender
Kundenbeziehungen

m  Neukundenakaquisition, ldentifizierung von Umsatzpotentialen

m Enge Zusammenarbeit mit Key-Herstellern und Einkaufern
unserer Kunden.

Unsere Kompetenzen umfassen
alle Bereiche, die eine qualifizierte
Konzeption, Realisierung und
Instandhaltung einer anspruchs-
vollen IT-Losung sicherstellen. Die
lhr PrOfI| Planung und Umsetzung von
individuellen Infrastrukturen
stehen im Vordergrund unserer
Dienstleistungen und Consulting-
Services. Bei Bedarf bieten wir ein
komplettes IT-Outsourcing und die
Ubernahme des IT-Managements.

m Nachweisbar erfolgreiche Vertriebserfahrung im Netzwerkbereich
von mindestens 3 Jahren
m Univ. / FH Studium oder kaufmannische Ausbildung im IT-Bereich
Erfahrung in der Anwendung und Verfolgung strategisch orientierter
Verkaufsmethoden
Sehr gutes Auftreten und Prasentationsgeschick
Spalt am Vertrieb, Kommunikationsstarke am Telefon
Starke vertriebliche Auspragung Weitere Informationen unter
Umfassende Kenntnisse in aktuellen LAN/WAN-Technologien www.microstaxx.de
(Routing, Switching) sowie Produktwissen flihrender Hersteller
(CISCO, HP)
m  Wesentliche Sales- und Presaleszertifizierungen der Hersteller
CISCO / HP
m  Gute Kontakte zu Herstellern / Distributoren im Netzwerkbereich
m Sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift
m  Kunden- und Vertriebsorientierung.

Wir bieten Ihnen eine interessante Herausforderung mit Verantwortung und
Gestaltungsmaglichkeiten, ein teamorientiertes Arbeitsumfeld, sowie
Weiterbildungs- und Entwicklungsméglichkeiten in unserem Unternehmen.

Leistungsgerechte Vergutung die sich an Ihrer Erfolgs- und Zielorientierung misst
ist fur uns selbstverstandlich.

lhre aussagekraftige Bewerbung mit Angabe lhrer Gehaltsvorstellung
und der zeitlichen Verfiigbarkeit senden Sie bitte per Email an

barbara.burkner@microstaxx.de

MICROSTAXX® — Gesellschaft fiir Informations- & Kommunikationslésungen mbH  Wilhelm-Kuhnert-StralRe 26 81543 Miinchen
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